
2 017年 3月16 日に移転オープンした「c a f e  d i n i n g  G R E ENA

（グリーナ）」のオーナー横山みどりさんと中津一之さん。

移転前の「カフェジャコウ」時代からまいぷれを利用していた

だき、女性を中心に新規のお客様が「まいぷれを見て来た」と

来店されているそうです。 2 月には月間アクセス数が 1 万 PV

を超え、掲載店全体の 1 位になりました。今回は、まいぷれに

掲載する時の考えや、掲載してから実際に感じたことをお聞き

しました。

ca f e d i n i n g  G R E ENA（グリーナ）
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まいぷれを上手に活用しているオーナーさんにインタビュー！

地域の隠れた魅力を伝える　まいぷれたー
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宮崎の人に見てもらいたい

Q、ご契約いただいた経緯を教えてください

Q、実際にまいぷれを利用しての感想は？？

Q、今後の課題についてお聞かせください

Q、SNS を積極的に活用されている中、数ある
媒体の中から「まいぷれ」を選択した理由は？

ご来店くださったお客様のお話しを伺いながら、
いつアップした記事なのか、記事の内容はなんだ
ったのか、今後の参考にしています。
話題はこちらから提供するものですが、なにも料
理のことだけじゃなくてもいいのかなと思って更
新していますね。日常のことだったり人となりが
伝わる内容を心がけています。実際に「人」が写
っている写真の時はアクセス数が多いですね。
改善してほしいとするなら、スマホで更新する時
の編集機能が使いにくいので、もっと簡単にでき
ると嬉しいな。あと動画をリンクではなく記事内
に載せられるようになると、もっと凝った内容の
ものができますね。

街中から移転したのでどう集客するかが最重要課
題です。現在月替わりで占いのイベントを開催し
集客に繋げていますが、今後は占いに限らずいろ
んなイベントを開催していこうと考えています。
まいぷれではそのイベントの告知を中心に、今ま
でなかった夜営業の料理や雰囲気も発信していき
たいですね。

まず SNS だけでは広がりに限界があると思いま
す。新規のお客様を増やすには媒体に載せて発信
していくことは必要だと考え、色々な媒体を調べ
ました。その中で「まいぷれ」に決めた理由は 2
つです。まずは費用が安い。お店の PR 文のほか、
住所や地図情報、リンクも貼れるし、ニュースシ
ステムは更新回数に制限がないので毎日新しい情
報を発信できます。そこまでできて 1 万円以下な
のは良いと思いました。もうひとつは人です。
担当者との関係性が私は重要だと思っています。
アフターフォローだけでなくお店に役立つ新しい
情報を持ってきてくれるのはありがたいです。

当時、カフェジャコウは後輩がやっていた BAR
のお昼の時間を間借りして営業していました。そ
こで、まずは知名度を上げる必要があるなと思い
ました。ただ、大手有名サイトは個人的にあまり
好きではないし、高い費用をかけて全国の人に
知ってもらいたいわけではなかったので、とりあ
えずフェイスブックやインスタグラムで発信して
いました。そんな時に知り合いに教えてもらった
のが「まいぷれ」です。
お店の PR はもちろん、住所や地図関係も詳しく
出るしリンクも貼れる。なにより地元の人に見て
もらえるというのが良かったです。

まいぷれを、お店の情報発信のためだけのツールにせず、掲載している他店の
情報や、担当である私に宮崎市内の同業、他業種問わずお店の情報を聞き、流
行りなどお店の集客に繋がるものを参考にされています。常にお客様が何を求
め、何に喜ぶのかを追求されていることがお店のサービス向上に繋がって来店
される方も多いのだと思います。

フランベで仕上げるシェフのサービス精神が凝縮されたハンバーグ

ニュースの更新に関してはいまだに試行錯誤しな
がら更新しています。まいぷれはアクセス数が管
理できるので、数字を見ながら「よし、この記事
はたくさん見られたな。」とモチベーションにして
いますし、実際に「まいぷれを見た」と言って

担当の

ひと言

新規の顧客を増やすのに
SNS だけでは限界がある

人となりが伝わる記事が大好評

新しい企画も考えながら、お客様
に喜んでいただける情報を発信


